f T

22

1 mityon do
ey

HABERTURK Tarih : 21.07.2010 .
) me T
GUNLUK ULUSAL GAZE... Sayfa: 11

interpress

medya takip merkezi 1940

www.interpress.com

ISTANBUL

SIYASI

Tiraj : 100000
StxCm : 387

20

SANIYE

OtomOtiV Bu yihn ik 6 ayinda Tiirkiye'de
pazari
ilk 6 ayda
buylidi

binek ve hafif ticari arag pazari
ne kadar biytidi?

Yiizde
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Bu ylin ilk 6 ayinda Tiirkiye'de
binek ve hafif ticari

arag pazari ne
kadara ulast’?

278.2

bin adet

2010 yili Ocak-Haziran déneminde
toplam binek arag satislan gegen
yllin ayni dénemine gore ne kadar
azaldi?

Ocak-Hazjrap

Tiirkiye'de haziran ayinda binek
arag satislan gegen yiin ayni
donemine gére ne kadar artti?

déneminde binek arac
86 bin 305 ade
fia/u'rl(en, toplam haf/;’t
@i arac satyglap; 91 bin
950 adet 0/d,
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“1 milyon dol
ise haslarken:
1 milyar lirahl
sirketim oldu

Markali konut sektoriine Talvi ve Duek
aileleriyle birlikte giren Fi Yapi'nin patronu
Fikret Inan, ortaklik icin édedigi 1 milyon
dolardan bugiin 1 milyar liralik bir sirket
yaratti. 2008’de ortaklannin hisselerini satin

alip yola tek basina devam eden Inan igin
Tuzla projesi ise doniim noktasi olmus

arkall
M konutta son 1
wyilin en cok
tartisilan ismi Fi
Yapr'nin patronu
Fikret Inan. Briit 135
metrekarelik daireyi
99 bin TL'ye satarak
piyasada adeta
deprem etkisi yaratti. Fi Yap,
Inan’in kendi deyimiyle
“ekonomik kaliteli” konutlar
satmayi strdiirdiikce, daha
once adi hi¢ duyulmans bir
sirketin, arsalarin bu kadar
pahahi oldugu, maliyetlerin de
yuksek bulundugu bir
dénemde bu fiyata satis
yapmas: “Batacak”
soylentilerini baslatt1.
Uzun siiredir bu soylentilere
kulak tikayan Inan, birbiri
ardina projeler gelistirmeye,
yeni yatinmlar planlamaya
devam ediyor.

Sirketin Mayis 2007'de
kuruldugunu séyliiyor Fikret
Inan. “27 y1lhik ticaret
hayatimda tiniversite diye tabir
edebilecegim béliim oldu”
diyor ve soyle devam ediyor:

‘SEKTORE SANCAKTEPE

PROJESIYLE GIRDIK’

“Yiizde 40 benim hissem
vards. Yirzde 60t da Yahudi
kokenli Talvi ve Duek aileleri
paylasiyordu. Daha énce
yaptigim bir iste beni tamdilar,
is yapmak istediler. Fi Yapi'y1
kurduk. Sancaktepe projesine
basladik. 2008°de piyasa kéti
gitmeye baslad1. Y1l sonunda
da kiiresel kriz patlak verdi. Bu
stirece kadar gayet hostu.
Fakat benim hep 3-5
santiyenin birlikte gitmesiyle
ilgili bir iddiam vardi.
Ortaklarim, ‘Piyasa zaten
daraliyor, nasil cevirecegiz’
dediler; ben araziler buldum.
Ama sonunda ‘Ya bu sirketi siz
alin, ya da bana devredin’
dedim. sin kirilma noktasi
burasi. Ben tek santiyeyle
basarisiz olurdum; onlar teker
teker gitmek istiyordu.
Sonunda ben inat edince
‘Aliyoruz’ dediler. ‘Tamam’
dedim. 3-4 giin sonra ‘Beraber
devam edelim’ diye geldiler;
yapamayacaklarini anladilar.
Artik birlikte olmazdi. Ben
satin aldim sirketi. Zaten onlar
gayet varhkl insanlar. Risk
almak da istemediler. Hala
gorugiriz, aramiz iyidir. 9
milyon TL civarinda 6dedim.
Sirketin kurulusu da 3 milyon
dolar zaten. ’er milyon dolar
koymusuz. 1 milyon dolar
koydugum bir sirketin degeri
bugiin aktifini pasifini
cikardigimiz zaman 1 milyar

Menekse
ATASELIM

‘matuselim@hyazee on
0212 313 68 36

TL’ye ulast1.
Yiizde 50’sinin
500 milyon TL
degeri var.
Almak isteseler
verir miyim
bilmiyorum.
Herhalde
satamam. Clinkii ben
ortaklig1 beceremiyorum.
Konusulan seyleri cok rahat
algilayip tempoma ayak
uydurmasi gerek ortagimin.”

TUZLA iSi TUTMASA
DUKKANI
KAPATIRDIM’

Bu noktada “Siz ne
vaptiniz da bu kadar kisa
siirede sirketin degeri 1
milyar TL'ye ulast1?”
diyorum. Inan, bityiime
donemini anlatmaya baslhiyor:
“Kasim 2008’de Esensehir’de
ilk defa ekonomik fiyata
kaliteli konut konseptini
baglattik. 135
metrekareyi 99 bin
TL’ye sattik. Butin
simsekleri tizerimize|
cektik ama gelen
miisterilere konut
satamadik. Cok
komikti. Insanlar boyle bir
seyin olabilecegine
inanmadilar. Satis ofisinde
izdiham var ama satisa
donmiuyor. Bu paraya bayle bir
sey olacagmna inanmyorlar. 3
ayda sattik ve zamaninda
teslim ettik. Subat 2009’da
Tuzla bagladi. Nereye
geldigimizi test etmek
amaciyla 100 dairelik proje
yaptik. En kiiciik ama en
onemli proje. Gaza mu1 frene mi
basacagima karar verdim. Ayni
problemi yasasak belki de
dikkan kapatacaktik. 5 giinde
100 dairenin tamarmm sattik.
Demek ki alg1 olumlu degismis
dedim. Hemen ‘eger bu is
tutarsa’ya gore hazirladigim
Beylikdiizii'ndeki Fi Towers' i
arazisini devreye soktum.
Martta satisina basladim. Bin
725 daire. {lk biiyik projemiz.
Zaten film koptu. Fi Yapinin
Fi Yapi oldugu nokta basladi. 3
glunde 400 kiisur daire sattik.
Kendimize glivenimiz geldi;
satislar da devam etti. Bir
damar yakaladigimizi
dastndim. ‘Demek ki burada
kan var’ diye hemen yeni
projeler gelistirmek istedim.
Sonra herkes ‘Batarsin’ dedi
ama ben Bahcesehir’deki Fi
Side’in arsasin aldim. 2-3 ay
diistindiim tabii yapar miyim
yapamaz miyim diye. Ciinkii 3
bin dairelik bir is. Arsa pesin
alinacak falan... Ama orada da
her sey cok iyi gitti.”
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’ ‘Bundan sonra

a gokdelenlere

(2352 : : ¢ yogunlasacagim’

“Istanbul’da sehir merkezinde rezidans ve otel
islerine yogunlasacagim. Ikitelli‘de Istog'un
karsisinda rezidans-home ofice tarzi bir proje icin
gériistiyoruz. 30-40 kat ve stii projelere
bakiyorum. Kartal’da da Adliye'ye yakin,
ES’e cepheli otel ve rezidans
planhyoruz. Ayrica, Bakirkoy'de
denize yakin bir arazi icin
gériistiyoruz. Istanbul harici illerde
5 bin-10 bin dairelik yeni sehirler
kuracak bir Fi Yapi hedefliyorum.
10 yilda 100 bin konut hedefini
rahat tutturacagimiza
inaniyoruz. Ankara da bizim
icin dnemli. Minimum 10 bin
konut dugtiniyoruz burada.
Eskisehir yolu tarafi en ok
gelisecek bolge. Burada yer
bakiyoruz. Kisa zamanda

‘Bigak sirtinda

b
» A
bir is yapip

M
]

slirpriz yapacagiz. Ama
2010'da yeni kazma
vurmayacagiz.”

konut fiyatiarmi
diisiirdiik’
Ekonomik fiyata konut
satmaya bir sire ara
recegini belirten inan,
“Biz bu trendi baslatinca
cok siradisi geldi
insanlara. Su an 10°un
tizerinde firma bizim
yaptigimiz modeli

. ‘Sponsorluga
20 milyon TL
harcadim’

Yeni bir marka olan Fi Yapi ile

ilgili olumnlu algr olusturmak ve
bilinirligi artirmak icin sponsorluklara
agurlik verdigini kaydeden Inanin,
reklamla ilgili yorumu ilging: “insanin
agzina sevmedigi bir ilaci sokmaya
calistyormussunuz gibi oluyor.”
Inan, sponsorlukla bilingaltina
indiklerini belirterek, soyle konusuyor:
"Yarnsma programlarina, sinema
filmlerine; haber programlarina ve
muzik organizasyonlarina sponsor
olduk. Agrrlikli haber programlari
sectik. Bu, ciddi bir imaj yaratti
insanlarda ve Ttirkiye capinda

keyif alamayacagim bir
noktaya geldi. $u an
yaptigim isi herkes
yapliyor. Herkesin yaptigi
isi yapiyorsam mutsuz
olurum. Keske bu model
calissa; herkes yapsin
bitirsin. Bundan keyif
almasina alinm ciinkd ilk
biz ¢ikardik bu modeli.
10 liraya satilan daireyi

Turkiye'ye
omur
yetmez

"“Hepimiz Turkiye'de
durmadan insaat

yapsak hicbirimizin
omrd, isleri bitirmeye
yetmez. O yizden
yaris icinde olmaya
gerek yok.

Benim de byl

bir derdim yok.

5-6 liraya dustirdik.
Digerleri biraktiginda,
bu boslugu hissettigim
anda yeniden baslanim.

Bicak sirti bir is. Umarim
herkes basarili
olur” diyor.

‘Deli cesaretiyle har

tanindik. Bu kadar basarili olacagini
da bilmiyordum: Béyle bir bosluk
hissederek yaptim sadece. Cok tepki

de aldim. Ama markayi

guglendirmek lazim. Soz verdigini
yapan,

gl sirket imaji oturtmam
lazim énce daire satmak
icin... Esim bile bana ¢ok

tepki gdstermistir. ‘Her yerde
bu kadar ismin olursa Gzimli

kek muamelesi gordrsin’

_dediler ama ben yaptigim ise

inandim ve sponsorluk isine

abandim. Sadece 2009'da 20°nin
lizerinde sponsorluk isimiz oldu.
1.5 yilda reklam dahil sponsorluk

harcamamiz 20 milyon TL
Ciromuz ise 750 milyon TL."

eket

etme sansimiz artik yok’

SORU-CEVAP

M Sizin de batmaktan
korktugunuz
zamanlar olmus...
Korkmamak mimkdin

mi? Cesaretli olmak

baska bir sey, korkmak

farkli. Korkmuyorsaniz, o

deli cesareti diye tabir

edilen is. Bizim deli
cesaretiyle hareket etme
sansimiz 1 yil ewvel vards;
ciinku elimizdeki isler
yapilabilirdi. $u anda &yle

bir konumda degiliz. 10

sefer dlislintyoruz. Yine

birgok sirkete gore
hizliyiz ama. Fi Tower'da

prefesyonel olduk, 33

katl binalar var. Hem

prestij hem buykliik
hem kariyeri kapsayan
proje ise Fi Side

Bahgesehir. 1 ayda 2 bin

daire satma hedefi

koyduk, bin 750 tane
sattik. Daha fazlasini

satmak isime de gelmedi.
1 ayda 3 kez zam yaptik.
Talep varsa dagitmanin
mantigi yok.
M Fi Yapi batar mi?
Batma sansi sifir. Bu
soruya cevap vermek
artik eglence konusu
bizde. Laz fikrasina
dondd. Espri yapip
giiltip konusuyoruz.
Arkadaslarimiz ariyor, yok
iflas erteleme almisiz, yok
onu yapmisiz, yok bunu
yapmisiz. Normalde tepki
vermem gerekir
Gururunuza dokunur.
Artik kahkahay
basiyorum boyle bir seyle
ilgili aradiklari zaman.
Eksik hissettiginiz yere
dokunulursa sert tepki
verirsiniz. Benim dyle
bir rahatsizhgim,
kompleksim yok. Belli
bir noktaya kadar herkes

size muhaliftir, belli

bir noktayi gegtikten

sonra da arkanizdadir.

M Nasil gegeceksiniz
o noktayi?

Isleri yaparak. Bunun
baska agiklamasi yok.
Santiyelerimiz sorunsuz.
Kimisi is programindan 6
ay, kimisi 1 ay 6nde ama
geride isimiz yok.

M Bu sadece satisinizin
giiciine mi bagl,
yoksa finansman
kabiliyetine mi?
Tabii ki satigimizin

glicine bagh. Finansman

kabiliyeti hikaye. Hicbir
sirket, “Ben satmasam da
bu isi yaparim” gibi
kabadayilik yapamaz.

Satacaksiniz. Zaten

1 milyon dolarla

baglamigim. Servetim

yoktu ki igleri yapayim

Kredi de almadim hic.





